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Eingereicht von (Kontaktperson für Fragen): 
Marc Schwitter, Schönbodenstrasse 49, 8640 
Rapperswil, 079 673 99 92, 
kommunikation@ttcrj.ch 
 
 
 

Projektname: Tischtennis-Cup im 
Einkaufszentrum 

Durchführungsort: Rapperswil 
 
 

Geeignet für:  
Gruppengrösse: 10-60 

Benötigte Materialien: TT-Tische, Netze, Bälle, 
Spielort/Lokalität, abhängig von Anzahl 
Teilnehmern, indoor/outdoor möglich, auch in 
Zusammenarbeit mit Shopping Centern, 
Lagerhallen, Badis etc. möglich 
 
 
 
 

Benötigte Vorbereitungszeit: Für Erstdurchführung 
inkl. Aufbau Kommunikationsmassnahmen und 
Sponsorensuche ca. 30-40h, später 5-10 
Benötigte Durchführungszeit: inkl. Vor- und 
Nachbearbeitung des Events, ca. 12h 
 
Je nach Anspruch und Ziel auch kleinerer Aufwand 
möglich 

Benötigtes Personal: Vorbereitung: 1-2, 
Durchfürung 3 Pers 
 
 
 
 

Kosten: Anlass soll als Einnahmequelle dienen oder 
mindestens kostendeckend durchgeführt werden. Beim 
Sonnenhof Cup werden die Preise von den Shops des 
Einkaufszentrum gesponsert. Der Grill-Mittag wird über 
die Teilnahmegebühr von 15 Fr. finanziert. Ein Kässeli 
steht bereit, Alkohol ist kostenpflichtig.  

Projektzusammenfassung (5 bis 15 Zeilen Maximum) 

Der Sonnenhof Cup ist eine Gegenleistung des TTC Rapperswil-Jona an das Center Sonnenhof 
(Einkaufszentrum in Rappi). Es ist ein Plauschturnier für alle, die noch NICHT in einem TT-Club sind. Die 
Ausschreibung erfolgt über Facebook, Webseite, Plakataushang, Mund-zu-Mund-Werbung über Mitglieder, 
Flyerauflage sowie einem Plauschnachmittag im Center Sonnenhof, wo man Rundlauf spielen kann und 
Flyer verteilt werden. 2017 findet der Sonnenhof Cup zum 3. Mal statt. Ziel ist die Werbung von 
Neumitgliedern sowie die Erbringung einer Gegenleistung für den Sponsor. 

 

  

Besondere Herausforderung:  

Der Anlass konkurrenziert mit einem grossen Sportangebot in Rapperswil-Jona. Die Gewinnung von 
Teilnehmern ist anfordernd, trotz breiter Werbung. Rund 20 Leute lassen sich begeistern. Einfacher 
dagegen ist die Akquise von Preissponsorings. 

 

 

Erfahrungswerte: 

Der Anlass ist eine willkommene Gegenleistung für einen unserer Hauptsponsoren. Als Instrument für die 
Mitgliedergewinnung ist er bis jetzt noch nicht effektiv, da viele der Teilnehmer nicht aus Rapperswil-Jona 
kommen oder gar nicht einem Club beitreten dürfen, weil sie der alternativen Pingpong-Liga angehören, die 
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das ausschliesst.  

Die Ressourcen des TTCRJ für Anlässe fokussieren sich stark auf den Obersee Cup und den Kids Day (Tag 
der offenen Tür). Dies ist ein Mitgrund, weshalb wir das Potential des Sonnenhof Cups noch nicht voll 
ausgeschöpft haben. 

 

 

Fotos/Video  
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